Nach der Ubernehme von BSA gehéren 21 Firmen zur Bauer Group

Die auf Beregnungsanlagen, Giilletechnik und Biotech-
nologie spezialisierte Industriegruppe Bauer mit
Hauptsitz im osterreichischen Voitsberg konnte im
Zuge ihrer internationalen Expansion einen weite-
ren Coup landen: Sie erwarb von der schwedischen
DeLaval-Gruppe das oberfrankische Traditionsun-
ternehmen BSA in Marktschorgast, das Giille-
technik sowie Tankwagen herstellt.

ereits seit ihrer Grindung im Jahr
B 1930 gilt das Hauptaugenmerk der

Bauer Réhren- und Pumpenwerke
GmbH mit Hauptsitz in Voitsberg, Steier-
mark, der Bewasserungs- und Glilletech-
nik. Waren es anfangs Abwasser- und Giil-
lepumpen, so erlangte das Unternehmen
schon 1947 mit der patentierten Bauer He-
belverschlusskupplung - benannt nach Fir-
mengriinder Rudolf Bauer — erstmals auch
internationale Bedeutung in der Bewésse-
rungs- technik. Heute entwickelt sich das
Unternehmen zunehmend in Richtung Bio-
technologie wie beispielsweise Abwasser-
reinigung oder Biogas-Anlagen. Hauptum-
Satztréger sind aber nach wie vor die
Beregnungssysteme: Allein mit dem ,Flagg-
schiff, der Beregnungsmaschine Rainstar,
Werden weltweit (iber 800 000 Hektar be-
regnet.
D‘i.e Bauer GmbH liefert heute in tiber 80
|:ander der Welt. Die Exportquote liegt bei
Uber 93 Prozent. Die Hauptmérkte sind
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Deutschland,
Frankreich, der
CEE-Raum, Chi-
na, USA, Suda-
merika und Aus-
tralien. Otto
Roiss, CEO der
Bauer Group und
Heimo Wiesinger,
der fur Vertrieb und
Marketing zusténdige
Direktor der Bauer Group,
erldutern die Firmenstrategie.
AGRARTECHNIK: Wie lief flr die Bauer
GmbH das vergangene Geschéftsjahr?
Otto Roiss: Der Bauer GmbH gelang es im
Geschéftsjahr 2006 (1. Oktober 2005 bis
30. September 2006) erneut, die erfolgrei-
che Linie der Vorjahre beizubehalten und
die Position als Technologie- und Markt-
flhrer kontinuierlich auszubauen. Mit ei-
nem Umsatz von 67 Millionen Euro erziel-
te die Bauer GmbH 2006 eine kréftige

Heimo Wiesinger, Direktor

Vertrieb und Marketing

der Bauer Group (oben),

und Otto Roiss, CEO der
Bauer Group, wollen

die Bereiche Giille-
technik und erneuer-
bare Energien inves-
tieren. Das
Wachstumstempo
der vergangenen
Jahre solll beibehal-
ten werden.

Steigerung im ur-
spriinglichen Kernbe-
reich; hinzu kommen Er-
weiterungen und Firmenzukaufe.
2005 lag der Umsatz bei 58 Mil-
lionen Euro. Fiir 2007 wird ein
Rekordumsatz von 75 Millionen
Euro erwartet.
Die Bauer Group erwirtschaftete

2006 einen Umsatz von rund 109

Millionen Euro. Mit unserer Pro-
duktvielfalt sind wir damit die Num-
mer 1 am internationalen Bereg-
nungsmarkt und unter den
Topp-Unternehmen im landwirtschaftlichen
Waste-Management. Die Endkunden der
Group kommen primar aus der Landwirt-
schaft, der Lebensmittel- und Papierindu-
strie. Weltweit flihren etwa 8 500 Handler
Bauer-Produkte. Rund 490 Mitarbeiter sind
fur Bauer tatig, etwa 200 davon in Voits-
berg.
AGRARTECHNIK: Wo liegen die Haupt-
absatzmdrkte?
Otto Roiss: Nach Absatzmarkten be-)p
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Neben der Pumpen- und Giilletechnik soll
kiinftig auch der BIODOS Beschickungsautomat
fiir Biogasanlagen am neuen Bauer-Standort in

Marktschorgast gefertigt werden.

Innovative Giilleaufbereitung wie Mixen, Pum-
pen, Separieren, Kompostieren und Ausbrin-
gen gehért zum Produktprogramm beim éster-
reichischen Unternehmen.

Bauer ist Weltmarktfiihrer bei Beregnungs-
technik. Allein mit dem System ,,Rainstar” -
dem Flaggschiff der Firma Bauer - werden
weltweit 800 000 Hektar beregnet.

trachtet, verzeichnete Bauer 2006 den
héchsten Umsatzanteil in Westeuropa (32
Prozent), gefolgt von 17 Prozent in Osteu-
ropa, Osterreich (13 Prozent), und Uber-
see 24 Prozent. Diese Entwicklung ent-
spricht jener der Vorjahre. Aufgeteilt nach
Produktgruppen, liegt der Umsatzschwer-
punkt mit 62 Prozent bei Beregnungslé-
sungen, gefolgt von Produkten flr den Be-
reich Gulle beziehungsweise Waste-
Management mit 29 Prozent.

Im Zuge unserer internationalen Expansi-
on haben wir 2007 von der schwedischen
Delaval-Gruppe das oberfrankische Tra-
ditionsunternehmen BSA in Marktschor-

gast erworben. BSA ist auf Glilletechnik,
insbesondere Tankwagen und Pumpen
spezialisiert. Wir sind nun weltweit mit 21
Produktions- und Vertriebsniederlassun-
gen vertreten. Bauer spannt jetzt ein Netz
rund um die Welt und agiert als einziger
Hersteller heute auf allen fiinf Kontinenten
im Bereich Beregnungs- und Waste-Ma-
nagement-Systeme. Wir werden auch wei-
terhin diesen Expansionskurs fahren und
die Bauer Gruppe ausbauen, um unsere
Position am Markt zu starken.
AGRARTECHNIK: Wie wird es in Markt-
schorgast weitergehen?

Heimo Wiesinger: Die Firma BSA passt
optimal in das Geflige der Bauer-Group.
Wir sind schlieBlich nicht nur bei Bereg-
nungstechnik Weltmarktfiihrer, sondern
auch bei Gullefassern. Beide Unternehmen
werden in diesem Bereich von Synergien
profitieren. Vor allem die von BSA gefer-
tigten Exzenterschneckenpumpen sind ein
Asset. Wir besitzen nun die gesamte BSA-
Fabrik, inklusive der 107 Mitarbeiter und
dem Geschéft mit Tankwagen und Gille-
technik. Diese Produktionssparten sollen
forciert und weiterentwickelt werden. Dar-
{ber hinaus wird BSA weiter fir Delaval
Futterstationen und Aufstallungsprodukte
produzieren. Die Bauer Group ist damit ein
neuer Partner der schwedischen Delaval-
Gruppe. Melkanlagen werden in Markt-
schorgast nicht mehr gebaut.

Neben der Pumpen- und Glilletechnik soll
kinftig auch der BIODOS Beschickungs-
automat flr Biogasanlagen am neuen Bau-
er-Standort gefertigt werden. Weiterhin wird
BSA mit der Produktion von BRU-Anlagen
beauftragt. BSA ist ein hervorragend aus-
gestattetes Unternehmen und flir diese Auf-
gabe gerlstet. Die Ubernahme ist insge-
samt eine groBartige Stérkung der Bauer
Group in Europa.

AGRARTECHNIK: Wo konzentrieren Sie
die Fertigung? Sind Osterreich und
Deutschland als Produktionsstandorte wirt-
schaftlich?

Otto Roiss: Der Standort Voitsberg ist uns
sehr wichtig, die Verankerung des Bauer
Mutterunternehmens in der Region sehen
wir sehr stabil. Hier befindet sich unser
CNC-Maschinenpark, wir fertigen in Voits-
berg unter anderem Getriebe sowie me-
chanische Komponenten. Der Erfolgsweg
von Bauer hat 1930 in Voitsberg mit drei
Mitarbeitern begonnen. Rudolf Bauer griin-
dete damals einen Maschinenbaubetrieb
zur Fertigung von Pumpen fiir die Land-
wirtschaft. Im Jahr 1991 kaufte der deut-
sche Verzinkerei-Besitzer Willi Kopf die Fir-
ma Bauer. In dieser Dekade kam es, trotz
guter Auftragslage, zu keinen wesentlichen
Expansions- oder Entwicklungsschritten.
Im Jahr 2003 gelang mir dann gemeinsam
mit den Prokuristen Heimo Wiesinger und

Andreas Schitter ein Management Buy-Out,
der von den Finanzinvestoren Invest Un-
ternehmensbeteiligungs AG und Athena
Zweite Beteiligungen AG begleitet wurde.
Mit der neuen Eigentiimerstruktur kam Elan
und Expansionsstreben in die Firma. In-
nerhalb der nachsten Jahre wurden Unter-
nehmen zugekauft und Niederlassungen
auf der ganzen Welt gegriindet: 2003: Uber-

Separation reduziert das Abfallvolumen, spart
den Einsatz von Kunstdiingern und erméglicht
es, Reststoffe zu wieder verwertbaren Roh-
stoffen umzuarbeiten.

nahme der Eckart Maschinenbau in Lands-
hut, Deutschland; 2004: Kauf der Fan Se-
parator in Deutschland und Griindung von
Bauer do Brasil; 2005: Ubernahme der GE-
BA Landmaschinen- und Gerétebau, Vor-
arlberg; Ubernahme der BAB-Beltic Ent-
sorgungstechnik in der Schweiz; Griindung
von Bauer Australien und von Bauer Siid-
afrika sowie 2007 der Kauf der Firma BSA
von Delaval in Marktschorgast, Deutsch-
land. Seit dem Management Buy-Out 2003
hat sich die UnternehmensgréBe etwa ver-
doppelt.

AGRARTECHNIK: Wo sieht die Bauer
Group nach Wachstumspotenziale?

Otto Roiss: Als absolute Novitat gilt die
jungste Entwicklung innerhalb der Bauer-
Gruppe, welche auch durch wesentliche
Patente geschitzt ist: die BRU - Bedding
Recovery Unit. Diese Anlage produziert
hochwertiges Einstreu-Material aus den un-
verdauten Faserstoffen in der Giille. Durch

Der Monostar vereint die Vorteile bisheriger
Beregnungssysteme - von Trommelmaschinen
und Linearanlagen.

www.agrartechnikonline.de [ i
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ein spezielles Verfahren werden sédmtliche
gefahrlichen Keime unschédlich gemacht
und somit das Risiko von Krankheiten ex-
trem reduziert.

Diese Anlagen sind mittlerweile hauptsachlich
in den USA verkauft worden, und ab Juli wird
auch die erste Anlage in Deutschland in Be-
trieb gehen. Dieses Verfahren eliminiert kom-
plett den Zukauf von externem Einstreu-Ma-
terial wie Ségespéne, Stroh oder Sand sowie
auch die Investition in Gummimatten. Unter-

Bauer und BSA
profitieren in
der Gllletechnik
von Synergien.
Vor allem die
von BSA gefertigten
Exzenterschneckenpumpen sind ein Gewinn
fiir die ganze Gruppe.

-k

suchungen haben gezeigt, dass durch die Ver-
wendung dieses Einstreu-Materials sogar ei-
ne Erhéhung der Milchleistung méglich ist.
AGRARTECHNIK: In welchen Bereichen ist
Bauer neben Beregnung und Gilletechnik
sonst noch tétig?
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Heimo Wiesinger: Bauer beschéftigt sich
schon seit einem Jahrzehnt stark mit den
Themen Separation und ganzheitliches
Wastewater-Management. Ziel dahinter ist,
Technologien zu entwickeln, die ékologische
Probleme von Abfallstoffen I6sen. Durch den
Zukauf von FAN, Eckart, GEBA, BAB-Beltec
und BSA etablierte sich Bauer verstérkt im
Bereich des Waste-Managements.
Mittels Separation trennen wir Abfélle wie
Gille in fltissige und geruchlose feste Stof-
fe, wobei letztere etwa als Diinger oder auch
Einstreu wieder eingesetzt
werden kénnen. Separation
reduziert das Abfallvolumen
und ermdglicht es, Rest-
stoffe wieder zu verwertba-
ren Rohstoffen umzuarbeiten. Die
Separatoren kénnen neben der Landwirt-
schaft auch in der Lebensmittel- sowie Phar-
maindustrie, in Schlachtbetrieben, Brenne-
reien oder bei Biogasanlagen genutzt werden.
AGRARTECHNIK: Wie wichtig ist das The-
ma erneuerbare Energien in Ihrem Unter-
nehmen?
Otto Roiss: Bereits seit Jahren stellt Bauer
Komponenten fiir die Energie-Landwirtschaft

her — aus unserer Sicht das Zukunftsthe-
ma schlechthin. Wir sind gerade dabei,
Komplettpakete im Energie-Management
zu schniiren — zusatzlich zu unseren Kom-
plettpaketen am Beregnungs- und Waste-
Sektor —um alles aus einer Hand zu bieten.
In naher Zukunft sind wir in der Lage, Bio-
gas-Anlagen zu liefern. Unser Ziel ist, der-
artige Systeme nicht nur zu vertreiben, son-
dern gegebenenfalls selbst zu errichten und
auch zu betreiben.

AGRARTECHNIK: Das Internet ist eine
wichtige Plattform auch zur Handlerunter-
stutzung. Wie nutzt Bauer dieses Werk-
zeug?

Heimo Wiesinger: Mit der neuen E-Com-
merce-Plattform www.bauer-at.com ent-
wickelte Bauer ein Online-Tool fiir Handler
und Endkunden. Neben detaillierten Infor-
mationen zu Produkten, Ersatzteilen und
Zubehor, stehen den Usern auch techni-
sche Daten zur Verfigung. Jeder Bauer-
Kunde kann sich auf der E-Commerce-
Plattform registrieren. Bauer-Handler
werden auf Wunsch automatisch registriert
und bekommen ihre Rabattsatze sowie
Zahlungskonditionen hinterlegt. (rk)
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Der Nokian Country King ist ein ganz neuer
Flotation-Reifen fiir professionellen Einsatz.

+ Geringer Bodendruck

« Niedriger Rollwiderstand

+ Gute Selbstreinigung

« Hochste Zuverlassigkeit auf
dem Feld und 65 km/h
Spitzengeschwindigkeit
auf der Strasse
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